sabato 14 giugno 2008

FIRENZE - Calano le vendi-

te al dettaglio in Toscana

nei primi tre mesi del
2008, manon nella grande
distribuzione.

Secondo i dati dell'Osser-
vatorio Regionale sul Com-
mercio - condotto da
Unioncamere Toscana e
Regione Toscana - l'anno
inizia; di fatto, con una
pit contenuta flessione
delle vendite del commer-
cio al dettaglio (-1,1%), ri-
spetto alla forte perdita re-
gistrata su scala nazionale
(-2,5%) e nella macroarea
Centro (-4,4%).

A risentirne sono soprat—
tutto le imprese piit picco-

le (1-5 addetti con -4,3%) e

le medie strutture di ven-
dita (6-19 addetti, -3,3%),
mentre la grande distribu-

zione (oltre 20 addetti) in-

crementa (+2,9%) le vendi-
te, migliorando la perfor-

mance rispetto ai stessi.

mesi degli anmni preceden-
ti. :

Tra i non specializzati,
.hanno mantenuto un an-

damento positivo (+2,6%)
gli ipermercati supermer—v

cati e grandi magazzini
della Toscana, mentre tra
gli specializzati é il com-
parto non alimentare a

CORRIERE FIRENZE

L'osservatorio I dati dei primi tre mesi dell’ anno elaborati da Unioncamere Tosc‘:ana e Regiohe

Commercio, piccoli sempre pitl giti

Calano le vendite al dettagho cresce ancora la grande dlstnbuzwne

soffrire di piu, com una
flessione del -2,5% (in Ita-

. lia addirittura -3,6%), la

pegglore degli u1t1m1 tre
anni.
In particolare, sono calate

le vendite di abblghamen-‘

to e accessori (-3,6%), pro-
dotti per la casa ed elettro-
domestici (-1,9%) e quelle
del gruppo degli altri pro-
dotti non alimentari (-

- 2,2%), che non registrava-
-no performance tanto ne- -

gative dall'estate del 2005,

Le vendite di prodotti ali~

mentari in esercizi specia-

lizzati hanno invece tenu-

" to (+0,1% a valori correnti -

il dato regionale), contra-
riamente a quanto avve-
nuto su scala nazmnale (-
3,5 %).

Cresce di tiflesso la quota
di imprese toscane che ri-

tengono in esubero le pro--

prie scorte, ed il migliora-

mento delle aspettative .

imprenditoriali per il se-

‘condo trimestre 2008 & in

realtd ascrivibile solo alla
grande distribuzione. ‘I
commercianti della picco-

la e media distribuzione

mostrano, infatti, un peg-
gioramento del clima di fi-
ducia rispetto a quanto ri-
levato nella precedente in-
dagine, con un ritorno del
relativo indicatore sui va-
lori fra i piti bassi degh

" ultimi tre anni.

Tra i gruppi merceologici,
crescono -le. previsioni di

- vendita nell'ambito degli

esercizi specializzati di
prodotti alimentari; resta-

no stabili le aspettative de-:

gli specializzati non ali-
mentari.
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Non é sulla stessa linea .
l'indicatore delle aspetta- -
tive riferito agli ordinativi
che mostra una sostanzia-

le stabilizzazione, fatta

. sempre eccezione:in senso

positivo per la grande di-
stribuzione, da ricollegare

probabilmente all'accu-
- mulo di giacenze osservato

nel periodo gennalo mar—"

20 2008.
Nello specifico, le indica-

commercianti specializza-
ti in prodotti alimentari e
tra ipermercati, super-

mercati e grandi magazzi-

ni; scendono all'interno
del comparto non alimen-
tare,

* zioni rispetto agli ordina- -
~tivi restano positive tra i




