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Appalti pubbilici, ora c¢’¢ il listino

Concordato un prezzario per uscire dalla giungla dei ribassi eccessivi

di SANDRO BENNUCCI
— FIRENZE —

A NOTIZIA assomiglia a
uno spot: «Prezzi in piena
luce». Vuol dire che sta per
ressere redatto un vero e proprio va-
demecum, chiamiamolo pure prez-
zario, per gli appalti di opere pub-
bliche. Servira da guida per chi
mettera all’asta i lavori e per chi cer-
chera di aggiudicarseli. Si parla di
edilizia, ovvio, ma anche di fornitu-
re di tutti i tip1.

L’accordo ¢ fra Regione Toscana ¢
Unioncamere , ma si chiedera alle
imprese di contribuire a determina-
re il «giusto prezzo» degli appalti
pubblici: Unioncamere sta facen-
do partire 20 mila questionari indi-
rizzati ad altrettante aziende tosca-
ne. Il prezzario diventera un punto
di riferimento per pubblica ammi-
nistrazione ¢ imprese ¢ sara fonda-
mentale per la sicurezza dei lavora-
tori. Nei prezzi figurera in grande
evidenza il costo della manodope-
ra. Si parla di un miliardo di euro
investiti dagli enti pubblici per i
propri appalti, un volano per la ri-
presa dell’economia della Toscana.
Ci sarebbero anche 1 «mini cantie-
ri» da 500 mila euro I'uno di cui
hanno discusso lunedi, durante il
vertice anticrisi, il presidente della
Regione, Claudio Martini, e la pre-
sidente di Confidustria Toscana,
Antonella Mansi. Il tentativo ¢
quello di uscire dalle giungle degli
eccessivi ribassi, quelli che costrin-
gevano le ditte affamate di appaltia
scendere anche sotto il 50% della
base d’asta, scombinando il merca-
to e, spesso, anche se stesse. Certi
«sconti» fuori logica, hanno sem-
pre sostenuto i sindacati (ma anche
I’Ance, I'organizzazione degli im-
prenditori edili si ¢ associata), po-
trebbero essere stati causa di inci-
denti nei cantieri.

«La sicurezza ha un prezzo ¢ deve
pagarlo sia chi appalta le opere, sia
chi siaccolla il compito di costruir-
le», ha detto Federico Gelli, vice-
presidente della Regione, che ieri

ha firmato 'intesa con Unioncame-
re. Funzionera? O sara ’ennesima
invasione burocratica incapace di
disboscare la giungla dei furbi che
troveranno comungue il sistema
per portare a casa 1 lavori infi-
schiandosene della correttezza e
della sicurezza?

Ancora Federico Gelli: «Col prezza-

rio, qualsiasi impresa non vincente
potra impugnare I’appalto contro i
super ribassi. Dovra essere valuta-
ta, sempre, la congruita del prez-
ZO».

L’obiettivo citato dall’accordo ¢
questo: garantire le condizioni per
assicurare trasparenza, regolarita e
semplificazione negli appalti pub-
blic1. Individuando prezzi di riferi-
mento per lavori e servizi che servi-
ranno a definire gli importi alla ba-
se delle gare ¢ a valutare la
congruita delle offerte.

Si comincera, come accennato, con
le imprese edili ¢ di produzione-for-
nitura di materialli e servizi per
P’edilizia, ma si proseguira con tutti
gli altri settori di competenza degli
appa.lti pubblici: innovazione tec-
nologica, forniture beni ¢ servizi
per scuole, acquiso di macchinari,
eccetera. L’intesa Regione-Union-
camere prevede la commissioni pa-
ritetiche su base provinciale, costi-
tuite da esperti indicati da tutti gli
interessati. L.e commissioni do-
vranno validare i prezi ottenuti nel
corso della campagna di rilevazio-
ne. «Prezzi in piena luce»: contro
i‘e ombre ¢ le boscaglie impenetrabi-
i.

L’obiettivo & garantire
le condizioni per
assicurare trasparenza,
regolarita e
semplificazione nelle
gare. Attraverso 20mila
questionari che saranno
inviati da Unioncamere
si individueranno i costi
di riferimento per lavori
e servizi che serviranno
a valutare la congruita
delle offerte
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A sinistra il presidente di
Unioncamere Pierfrancesco
Pacini; accanto, il vicepresidente
della Regione Federico Gelli
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